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Formacao do preco de venda

Histoérico

Algumas empresas estdo perdendo dinheiro na hora de formar seus
precos, porque ndo esta usando o custo de reposicdo como base de
valor na formacédo de seus precos!’ Este alerta certamente nos leva a
pesquisa de um pouco de histéria que podera nos ajudar a esclarecer
mais essa polémica de custos...

Até os meandros do século XVIII ndo existiam grandes industrias, todos
os trabalhos dessa lacuna na economia eram exercidos pelos artesoes.
Até entdo a contabilidade de custos era voltada para o comércio e nao
para a industria. Os custos eram calculados periodicamente, pelo menos
na época do balanco através da férmula, CMV = EI + CO — EF. 2

Com o advento da revolucdo industrial no final daquele século,
comecamos a ter producdo em série e em escala maior e como
consequéncia os artesbfes comecaram a desaparecer dando lugar as
grandes fabricas.

Com isso foram surgindo técnicas para calculo de custos que foram se
aperfeicoando, surgindo algumas novas etapas para a contabilidade das
empresas. Os inventarios deixaram de ser peridédicos e tornaram-se
permanentes. Isso significou que os controles de entradas e saidas de
mercadorias passaram a ser efetuadas a cada entrada e a cada saida.
Com isso, surgiram também trés novas técnicas na época para
valorizacdo dos estoques, que em traduzidas para nossa linguagem,
chamamos de PEPS, “primeiro a entrar € o primeiro a sair”’, UEPS “o
ultimo que entra € o primeiro que sai” e MPM “média ponderada

movel”3.

z

1 O assunto realmente gera um pouco de confusdo, pois é comum encontrarmos
pessoas que conflitam as terminologias da contabilidade de custos com as dos custos
gerenciais.

2 Traduzindo a férmula temos que CMV é igual a Custo das mercadorias vendidas, El é
0 estoque inicial, CO é igual a compras e EF igual a estoque final. Com o auxilio dessa
formula eram calculados os custos, pois ndo havia inventarios permanentes de
estoques.

3 Cada uma dessas técnicas provoca distor¢cdes nos resultados da empresa devido a
forma como valoriza os estoques e consequentemente o custo das mercadorias
vendidas.
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Vale ressaltar que no Brasil a legislacdo do imposto de renda permite
apenas o0 PEPS e a MPM para fins de contabilidade de -custos.
No método PEPS, ndés usamos o custo do lote mais antigo quando da
venda da mercadoria até que se esgotem as quantidades desse
estoque, dai partimos para o segundo lote mais antigo e assim
sucessivamente®...

A outra desvantagem do PEPS é que a tendéncia é de que sempre as
primeiras compras possuam um custo mais baixo e com o decorrer do
tempo o valor das compras aumentem em valor devido a inflagado.
Nesse caso o0 PEPS provocara um estoque com valor mais alto, um custo
mais baixo e um lucro maior, fazendo com que a empresa pague mais
impostos e mais dividendos.

Ja o UEPS funciona de forma muito parecida com o PEPS, apenas que
utilizamos o preco do ultimo lote comprado para custearmos as vendas.
O UEPS possui ainda uma outra desvantagem em relacédo ao PEPS, pois
mesmo que nao se acabe de usar todo um lote, abandona-se este e
comeca-se a usar o Ultimo mais recente®.

Fica impraticavel! Tanto o PEPS como o UEPS, sao técnicas validas e que
estdo ai e podem ser usadas para calcularmos nossos estoques!
O UEPS provoca um efeito contabil inverso ao do PEPS, o custo
normalmente sera maior, consequentemente os estoques e o0 lucro
serdo menores®.

Em todo o mundo a técnica mais usada € o da MPM (Média Ponderada
Movel). Essa técnica € muito facil de ser usada, pois custo médio sera
sempre a divisdo do saldo financeiro pelo saldo fisico.
A MPM é a técnica recomendada para a elaboracdo dos calculos de
custos pela contabilidade, porém néo é a técnica recomendada para se
usar na formacao dos precos de vendas.

4 Existem vérias desvantagens nessa metodologia, uma delas é que teremos que
controlar vérios lotes para sabermos sempre o custo do mais antigo, na pratica,
muitas vezes, pode ser inviavel e ou de pouca praticidade!

° Com isso teremos que controlar diversos lotes com saldos no qual usamos
parcialmente os custos... Imaginem uma empresa com uma quantidade grande de
compras!

® Por esse motivo que no Brasil é proibido pela legislacdo do imposto de renda.
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Para fins de contabilidade de custos ndo existe outra saida, pois a MPM
nos da um custo mediano, um lucro mediano e um estoque mediano,
inclusive no Brasil é obrigatério também o custeio por absorcao real
onde todos os custos contdbeis sdo agregados e rateados na producéo
do més.

O que muitas empresas estado fazendo é confundir as técnicas utilizadas
para o custo contabil com os custos utilizados para calculos de precos.
Como base de valor para formacdo de nossos precos para vendas deve
utilizar sempre que possivel o custo de reposicdo sem 0s impostos e
mais o frete de compra, ISSO sempre que possivel.
Muitas vezes a quantidade de itens para formacdo de um produto é
muito grande e € praticamente impossivel conseguirmos precos
atualizados de tudo, nesse caso recomenda-se o UEPS por ser o ultimo
preco pago’.

Muito simples, o custo para formacdo dos precos de vendas devem
sempre estar desvinculados da  contabilidade de custos.
Vocé pode estar se perguntando, mas entdo porque nao calcular tudo
pelo custo de reposicao, inclusive a contabilidade?

Bem, a coisa ndo é tdo simples assim, um dos principios de
contabilidade € o custo historico como base de valor, se isso nao for
observado com certeza os resultados da empresa sairdo distorcidos®.
Para chegarmos no preco de venda basta entdo multiplicarmos o nosso
Mark up de precos pelo custo de reposicao.

Alguns especialistas vao inclusive mais longe. Dizem que o custo de
reposicdo € o preco corrente de mercado sem nenhum desconto ou
vantagem.

Dizem isso porque qualquer vantagem serd fruto de negociacédo e,
portanto um ganho extra para a empresa, se utilizarmos o custo de
reposicao pelo preco ajustado, entdo perderemos essa vantagem!

’ Agora, como isso é possivel se o UEPS e o custo de reposicdo sdo proibidos pela
legislacdo do Imposto de Renda?

8 para chegarmos ao preco de venda basta entdo multiplicarmos o nosso Mark-up de
precos pelo custo de reposicdo. Alguns especialistas vao inclusive mais longe. Dizem
que o custo de reposicdo é o preco corrente de mercado sem nenhum desconto ou
vantagem. Dizem isso porque qualquer vantagem sera fruto de negociacao e, portanto
um ganho extra para a empresa, se utilizarmos o custo de reposicdo pelo preco
ajustado, entdo perderemos essa vantagem!

http://www.grupoempresarial.adm.br 29 de abril de 2006 3




